BENEFICIOS

Colaboracién efectiva entre
operaciones y ventas.

Integre este moédulo con la Planificacion
de Requerimientos de Material de
Microsoft Dynamics GP para que

los prondsticos de ventas se reflejen
con precisién en los planes de
requerimientos de material.

Agrupe demandas de distintas
fuentes. Logre una visualizacion mas
integral al agrupar prondsticos multiples
en planes regionales y maestros.

Cree proyecciones a futuro precisas.
Lleve la planificacion de la demanda

al proximo nivel. La integracion con

el Planificador de la Demanda para
Microsoft Dynamics GP proporciona
herramientas poderosas para
pronosticos estadisticos y simulacién
interactiva de situaciones.

Haga uso de informacion de
historiales para prondsticos mas
precisos. Permita a los encargados

de ventas examinar las ventas de

afos anteriores y revisar rapidamente
las proyecciones sobre la base de su
conocimiento de los clientes y los
mercados. Cree nuevos prondsticos de
ventas, a partir de otros viejos, a medida
gue nuevos eventos afectan la demanda
de recursos de produccion.

Predictor de Ventas
en Microsoft Dynamics GP

Los desafios en la comunicacién son frecuentes cuando se juntan grupos
de productos que tienen distintos objetivos y contextos, como equipos
de ventas y encargados de produccion. El Predictor de Ventas

en Microsoft Dynamics™ GP le ayuda a aumentar la colaboracién,

ya que cierra las brechas y crea una retroalimentacion robusta que
promueve la entrega de productos efectiva y eficiente.

Al poder conservar un numero ilimitado de prondsticos los encargados

de ventas y produccion pueden calcular con facilidad el impacto de una
variedad de fuerzas econdmicas y ambientales sobre la produccion ademas
de prepararse con anticipacion para posibles situaciones futuras.
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CREE PRONOSTICOS para una
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COMBINE MULTIPLES PRONOSTICOS
PERSONALIZADOS en un pronéstico
maestro.
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CARACTERISTICAS

PREDICTOR DE VENTAS

Ventana de Ingreso Intuitivo
de Datos

Ingrese y trabaje con cifras de ventas pronosticadas en una ventana
facil de usar y similar a una hoja de calculo.

Utilice los Historiales
como Base para los Pronésticos

Permita a los vendedores y/o clientes filtrar valores historicos de
ventas para formar las bases de cantidades de ventas pronosticadas.

Rastree Pronosticos
de Ventas Muiltiples

Defina planes de prediccion de ventas multiples de forma simultanea.

Combinacion de Pronoésticos

Combine con facilidad planes multiples de prondsticos de ventas en
un plan maestro.

Periodos de Prondsticos Definidos
por los Usuarios

Cree periodos definidos por los usuarios, especificos para los planes
mediante opciones de periodos que abarcan de diarios a anuales.

Transfiera Planes
al Programa Maestro

Active cualquier plan de ventas para hacerlo la base del programa de
produccién maestro.

Prevision de Consumo de MRP

Genere planes de requerimientos de material que reflejen los
prondsticos de ventas existentes y 6rdenes de pedido actuales.

Integracion con el Planificador
de la Demanda

Cree pronosticos estadisticos y situaciones interactivas simuladas
mediante el Planificador de la Demanda, el cual se integra sin
problemas con el Predictor de Ventas.

El Predictor de Ventas requiere los mddulos Produccién de Lista de Materiales
y Procesamiento de Ordenes de Produccién para funcionar.

Para mas informacion sobre el Predictor de Ventas en Microsoft
Dynamics GP, visite www.microsoft.com/latam/dynamics/gp
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